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Trénink
obchodniku

Jak prodavat,
presvedcovat a
vyjednavat




Typické situace:

— Pokles vykonu prodejniho tymu nebo jeho ¢asti

— Zavadéni nového produktu nebo oslovovani nového
trzniho segmentu

— ZvySeni konkurence na trhu a potreba pomoct
obchodnikiim hledat nové argumenty a cesty

— Vybérova fizeni a nakupni oddéleni

— Prodej profesiondlnich sluzeb neobchodniky

Proc tyto tréninky funguiji:

— Jednotlivé techniky nacvicujeme na konkrétnich
produktech a klientech obchodnikt

— Jednotlivé techniky si vyzkousi ve dvojicich

— Napldnuji si postup pri svém konkrétnim jednani s
konkrétnim zakaznikem

— Obchodnici si tedy kazdy jednotlivy krok ihned prenesou
do vlastniho byznysu

— Na dalSim setkani si rozebereme, co fungovalo a co ne



Jak pomoci
vasim obchodnikum
k vySSim prodejum

#




ompen SalesKick Akademie




Situace:

— Potreba rozvijet obchodniky

— Dostatecny rozpocet k dispozici

— Tlak na cenu

— Konkurencni tlak

— Potreba se vymezit proti konkurenci

— Potreba generovat a konvertovat leady

— Potreba uzavirat vice nabidek

Prinosy tréninku:

— Obchodnici se nauci vSechny kroky prodejniho cyklu od
segmentace trhu az po vyjednavani podminek

— Kazdy jednotlivy krok si ihned prenesou do vlastniho
byznysu

— Dopad na vysledek schizek je tedy okamzity

— Obchodnici zaroven ziskaji komplexni nadhled



SalesKick Akademie — kompletni prodejni cyklus

Zaklady Presales

Prodejni koucink
pro manazery

Prodej Pokrocile




— 10-mésicni program

— 10 dni rozdélenych dle dohody mezi prezencni a online seminare
— Domaci priprava ve formé online videi a testU

— Re&ime konkrétni klienty a produkty obchodnik

— Obchodnici si vyzkousi danou techniku v praxi a na dalSim setkani jejich zkusenosti
vyhodnotime a stavime ,,dalsi patro”

— Dalsi info zde https://martinbednar.net/saleskick-akademie/



https://martinbednar.net/saleskick-akademie/

SalesKick Akademie
= 1 skupina max. 12 ucastnik

=% dne s manazery
+ 10 x 1 den s obchodniky
= 747.000 K¢

— Splatné ve 3 fazich po 249.000 K¢ vzdy pred
zaCatkem dané faze

— Faze 1 =2,5dne + online licence
na celou SalesKick Akademii

— Fdze2 =4 x1 den
— Fdze3 =4 x1 den

Doprava 15 Ké/km
z Podébrad

Ubytovani mimo Prahu
VSechny ceny jsou bez DPH
Jsem platce DPH

Organizacni a technické pokyny viz VOP v priloze.



SalesKick Akademie — kompletni prodejni cyklus

Faze 1 Faze 2 Faze 3

Zaklady Presales Pokrocilé

Prodejni koucink
pro manazery




,Hokejem se da zbohatnout az

poté, co se naucite perfektné bruslit
a strilet goly. Ne naopak.”
Jaromir Jagr

V obchodé to plati také.
Pojdme to vase obchodniky naucit!

/




ProC do toho jit s Martinem?

Protoze to prinasi vysledky Protoze to lidi bavi
Vyzkouseno v desitkach firem Je to praktické
V ruznych oborech Martin si nehraje na hvezdu
Od mladych obchodnikd Hvézdami jsou obchodnici
PO seniorni Oni si to vymysli
Od prodejcu pres produktové Oni to pak vezmou a pouzivaji

specialisty az po danové poradce a I
Ale

Zapoti se u toho

pravniky

V CR i v dalich zemich Evropy
| tak je to ,prace”

www.martinbednar.net



Martin Bednar - zkusenosti

Reference ZkusSenosti s prodejem

- m
Hewlett Packard

Enterprise

ZSNTIVA gaHoneywell

16 let jako trenér
14 let jako bankeér

= obchodnik banky a manazer
1 rok jako obchodnik,

prodavajici skotskou whisky

SIEMENS
l’hg,ev\uify-forufe

www.martinbednar.net



Martin Bednar

Certifikaty a tituly

* SPIN Sales Trainer

* Challenger Sales Trainer

*  VBA Negotiation Trainer

* Designing High Performance
Learning Journeys / Brinkerhoff

* Kirkpatrick Four Levels Evaluation
Program

* MBA, Corporate Finance,
University of Pittsburgh, USA

* Ing., El. pocCitaCe, FE VUT Brno

Osobni

* Otec 2 synu
* Rekreacni bézec
* Vasnivy ctenar

* Puavodné Brnak

www.martinbednar.net



—9-17 h, Logistické pozadavky

— Prostory zajistuje zakaznik, .
] — Dataprojektor,
— Pozadavky na prostory

viz VOP v pfiloze, — 1flipchart s papiry

na 3 ucastniky,

— Upravy pozadavk( mozné na zakladé v , B ,
dohody. — Obcerstveni pro ucastniky

i lektora, v€etné obéda,

— Pristup do mistnosti
min 90 min pred zacatkem
a 60 min po konci,

— Dalsi viz VOP v priloze mailu.



— 1 modul = 2 hodiny
— Kazdy ucastnik na vlastnim pocitaci
— V pripadé 2 ucastnikd
v jedné mistnosti ucast
z jednoho pocitace
— V pfipadé vice nez 2 ucastnikt
v jedné mistnosti je nutné
telekonferencni vybaveni, je nutno jej

vyzkouset a 1 osoba musi fungovat jako
mistni moderator

Technické pozadavky
pro kazdého ucastnika:

— Pocitac

— Webkamera

— Mikrofon (staci interni)
— Pripojeni k internetu

— Doporucuji sluchatka

— Doporucuji osvétleni obliceje



Kontakt

Martin Bednar

+420 602 695 888
martin@martinbednar.net
www.martinbednar.net

Mate dotazy?

Zkuste odpovédi zde:
https://martinbednar.net/#FAQ

Podcast

Akcelerace
B2B prodeje

Spotify — Apple Podcasts — Google Podcasts

Kniha

Nakopnéte svuj
B2B prodej

www.martinbednar.ne


https://martinbednar.net/
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